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ΤΙ ΕΙΝΑΙ ΤΟ ΑΝΤΑΛΛΑΓΜΑ; : ΠΟΙΟΣ Ο 
ΡΟΛΟΣ ΤΟΥ; 

Είναι ένα προϊόν που λύνει ένα συγκεκριμένο πρόβλημα σε μία 
συγκεκριμένη αγορά το οποίο δίνουμε ως αντάλλαγμα για το email. 
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ΓΙΑΤΙ ΑΝΤΑΛΛΑΓΜΑ; 

Είναι ο καλύτερος τρόπος για να ξεκινήσεις την σχέση σου με τον 
πελάτη. Σου δίνει την δυνατότητα να επικοινωνήσεις μαζί του ξανά 
και ξανά 



Checklist 
Τα χαρακτηριστικά του ανταλλάγματος  

Προσφέρει συγκεκριμένη λύση σε συγκεκριμένο πρόβλημα 

Άμεση κατανάλωση  

Ενισχύει την πίστη σε σένα και δίνει αυτοπεποίθηση 

Υπόσχεται το 1 και μοναδικό 

Πρέπει να είναι  “sexy”, να είναι ελκυστικό 
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Είναι ποιοτικό 
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Απευθύνεται σε αποτέλεσμα 

Μπορεί να καταναλωθεί σε 5 λεπτά 
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ΑΝΑΚΑΛΥΠΤΟΝΤΑΣ ΤΟ ΑΝΤΑΛΛΑΓΜΑ: 6 

ΕΡΩΤΗΣΕΙΣ; 

Σε αυτό το video θα μάθεις 6 ερωτήσεις που αξίζουν χρυσάφι 
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ΕΡΩΤΗΣΗ 1: ΤΙ ΕΙΝΑΙ ΑΥΤΟ ΠΟΥ ΤΟΥΣ 

ΕΡΧΕΤΑΙ ΠΡΩΤΑ ΣΤΟ ΜΥΑΛΟ; 

Πχ. Μεσίτες. Πόσο κοστίζει το σπίτι μου; 
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ΕΡΩΤΗΣΗ 2: ΥΠΑΡΧΕΙ ΜΙΑ ΕΡΩΤΗΣΗ ΠΟΥ 
ΕΠΑΝΑΛΑΜΒΑΝΕΤΑΙ; 

Έρευνα σε blogs και forums 
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ΕΡΩΤΗΣΗ 3: ΤΙ ΣΕ ΔΙΑΦΟΡΟΠΟΙΕΙ; ΥΠΑΡΧΕΙ 
ΚΑΠΟΙΑ ΑΝΤΙΘΕΤΗ ΘΕΣΗ; 

Πχ. Αδυνάτισε τρώγοντας σοκολάτα 
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ΕΡΩΤΗΣΗ 4: ΤΙ ΕΙΝΑΙ ΑΥΤΟ ΠΟΥ ΜΠΟΡΕΙΣ 

ΝΑ ΠΕΙΣ ΣΕ ΚΑΠΟΙΟΝ ΚΑΙ ΝΑ ΕΚΠΛΑΓΕΙ; 

Αν είχες 2 λεπτά να εντυπωσιάσεις κάποιον τι θα του έλεγες; 



------------------------------------------------  

-----------------------------------------  

-------------------------------------------------  

------ 

-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
 

-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-
-

-
-
-
 

ΕΡΩΤΗΣΗ 5: ΤΙ ΕΙΝΑΙ ΑΥΤΟ ΠΟΥ ΘΕΛΟΥΝ 

ΟΣΟ ΤΙΠΟΤΕ ΑΛΛΟ; 

10000/μήνα, 10 κιλά σε 2 μήνες, δωρεάν μεταφορικά, έκπτωση; 
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ΕΡΩΤΗΣΗ 6: ΠΟΙΟ ΕΙΝΑΙ ΤΟ 1 ΚΑΙ 
ΜΟΝΑΔΙΚΟ ΠΡΑΓΜΑ ΠΟΥ ΤΟΥΣ ΕΜΠΟΔΙΖΕΙ 
ΑΠΟ ΤΟ ΝΑ ΠΕΤΥΧΟΥΝ ΤΟΝ ΣΤΟΧΟ ΤΟΥΣ; 

Μπορεις να το ξεχωρίσεις και να το αντιμετωπίσεις; 
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ΤΥΦΛΟ: ΑΠΕΥΘΕΙΑΣ ΣΤΗΝ ΠΩΛΗΣΗ 

Δεν υπάρχει ουσιαστική αξία. Δεν δίνεις ποιότητα 
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ΕΚΠΤΩΣΗ - ΜΕΤΑΦΟΡΙΚΑ: ΠΟΛΥ 

ΑΠΟΤΕΛΕΣΜΑΤΙΚΑ ΓΙΑ ΗΛΕΚΤΡΟΝΙΚΑ 

ΚΑΤΑΣΤΗΜΑΤΑ 

Μπορει να συνδυάζει και 2 ανταλλάγματα 


































